
Preparação e Estruturação
Preparação do Mandato de Representação e 

criação do Teaser Anônimo.

Identificação de Oportunidades
Seleção de Potenciais Compradores e 
Assinatura do NDA (Acordo de Confidenciali-
dade).

Início das Negociações
Apresentação da NBO (Non-Binding Offer) 

ou BO (Binding Offer).

Análise e Validação
Due Diligence.

Formalização do Acordo
Elaboração e discussão do Contrato de 

Compra e Venda de Quotas (QPA ou SPA).

Conclusão e Fechamento
Signing and closing.


